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Més problemes per al sector de la
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L’ANY PASSAT, vam tenir un
balang forca negatiu per al sec-
tor fructicola i, aquesta cam-
panya, en lloc de millorar, hem
anat directament al desastre. Els
preus, sobretot de préssecs i nec-
tarines, estan molt per davall
dels costos de produccid; treba-
llar tot I’any per no cobrar res|,
a sobre, posar-hi diners és una
situacié que no s’aguanta! Si
analitzem el que passa, veurem
que s6n diferents factors els que
ens afecten: la mal anomenada
crisi del cogombre va frenar les
" nostres exportacions i ens va
afectar negativament al co-
menc¢ament de campanya; el
baix consum de fruita a Europa,
per culpa de les baixes tempe-
ratures, també ha estat un fac-
tor deasm perd encara en tro-
bariem més.

El factor més important de
tots és el gran abris de poder de
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la distribucié, que escanya sen-
se contemplacions la produccié.

Un nombre reduit de grans mar-

ques comercials dominen la ca-
dena alimentaria, exercint tot ti-
pus de practiques anticompeti-
tives per collar els preus al pro-
ductor, sense que el consumidor
ho noti i engreixant aix{ el seu
marge comercial. Es clar que el
problema és molt greu; ara ja no-
més faltava que els pagesos fran-
cesos tombessin un camié de
fruita de I’Estat espanyol a la
Jonquera i dificultés la lliure cir-
culacié de mercaderies, fet que
les administracions haurien de
denunciar enérgicament. Tam-
bé cal destacar la hipocresia de
molts que critiquen els france-
sos per la seva accié mentre ens
reclamen als sindicats catalans
que actuem, i després, al setem-
bre,van a Franga a corre-cuita a
comprar les seves pomes. No ho

entenc: ens tiren els camions i
encara els van a comprar la frui-
ta! Que no tenim pomes a Llei-
da? Per tot plegat, i enmig del
desanim generalitzat dels page-
sos, cal buscar propostes i actuar.
El sector fructicola, d’una for-
ma unanime i cadasci pel seu
cami, ha pressionat coordinada-
ment a Brussel-les perque es
prenguin mesures per alleuge-
rir els mercats i fer remuntar els
preus en origen.També cal tenir
en compte que la nova organit-
zaci6é Afrucat ha fet una bona
feina en aquest sentit,ique a
Catalunya, el projecte del Co-
di de Bones Practiques comer-
cials en la cadena alimentaria,
que Uni6 de Pagesos va ende-
gar 'any 2006, s’ha aconseguit
signar ara. Pero tot i I’esforg fet
pel sector, les mesures aconse-
guides no serviran per remun-
tar la dificil situacié de forma
immediata. Com sempre, hem
vist que a Europa no interessa
el qué ens passa als pagesos de
P’arc mediterrani; les seves poli-
tiques i solucions sempre estan
orientades cap als paisos nor-
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dics: devem ser europeus de se-
gona categoria o tenir governs
pocs forts.

Enguany tenim una nova
oportunitat dins la reforma de
Ia politica agraria comuna (PAC),
que esta a debat. Cal pressionar
perque s’estableixin mesures per
a les situacions de crisi dels nos-
tres productes, pero també cal-
dra regular d’una forma decidi-
da les normes de competencia
per frenar els abusos de la dis-
tribucié. No es pot permetre ven-
dre per sota els costos-de pro-
duccié! Per aixo el sector agra-
1i ha de tenir un marc normatiu
diferenciat en materia de.com-
peteéncia, de manera que perme-
ti, entre altres coses, pactar preus
minims de venda obligatoris per
part de la produccié. Des d'Unié
de Pagesos ja fa dies que treba-
llem i presentem les nostres pro-
postes de cara a la reforma de la
PAC, i caldra fer pressi6é per
aconseguir tirar-les endavant;
haurem de sortir al carrer a Ilui-
tar pel nostre sector.

Defensem també davant de
Madrid una fiscalitat més justa;
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hi ha d’haver una adequacié im-
mediata dels moduls de 'IRPF
que, amb la crisi de preus que
patim actualment, estan del tot
desfasats. S6n moltes les propos-
tes que plantegem per sortir del
forat i que haurem de defensar
amb forca per aixecar aquest sec-
tor tan important i estrategic per
a les nostres contrades, pero tam-
bé, de cara al futur, hem de ser
valents. Potser ’estratégia a se-
guir haura de ser diferent. ;Ens
podem plantejar que ningt ven-
gui la fruita per sota els costos
de produccid? Les nostres em-
preses i-cooperatives serien se-
rioses i respectarien que ningi
vengués sota costos? Aquesta se-
ria I'inica forma de defensar la
dignitat de la pagesia, que veu
com tothom li va restant els cos-
tos al preu de la seva fruita i que,
quan arriba el seu torn, després
de quedar-se cadasci la seva part
pel que ha fet, no en queda ni
cinc per al productor. Els page-
sos creiem que vendre a aquests -
preus, a més de fer-nos perdre
molts diners, fins i tot ens fa
perdre la dlgmtat'




