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IjANY PASSAT, vam tenir un
balanç força negatiu per al sec-
tor fructícola i, aquesta cam-
pmya, en lloc de millorar, hem
anat directament al desashe. Els
preus, sobrctot de préssecs i nec-
tarines, estan molt per davall
dels costos de producció; treba-
llar tot l'any per no cobrar res i,
a sobre, posar-hi diners és una
situació que no s'aguanta! Si
analitzem el que passa, veurem
que són diferents factors els que
ens afecten: la mal anomenada
crisi del cogombre va frenar les
nostres exportacions i ens va
afectar negativament al co-
mençament de'campanya; el
baix consum de fnrita a Europa,
per culpa de les baixes tempe-
iatures, també ha estat gn fac-
tor decisiu, però encara en tro-
baríemmés.

El factor més important de
tots és el gmn abús de poder de

la distribució, que escanya sen-
se contemplacions la producció.
Unnombre reduit de gransmar-
ques comercials dominen la ca-
dena alimentària, exercint tot ti-
pus de pràctiques anticompeti-
tives per collar els preus al pro-
ductor, sense que el corsumidor
ho noti i engreixa4t aiÍ el seu
marge comercial. Es clar que el
problema és mo-ltgreu; a:a jano-
més hltava que els pagesos fran-
cesos tombessin un camió de
fruita de l'Estat espanyol a la
Jonquera i dificultés la lliure cir-
culació de mercaderies, fet que
les administracions haurien de
denunciar enèrgicament. Tam-
bé cal destacar la hipocresia de
molts que critiquen els france-
sos per la seva acció mentre ens
reclãmen als sindicats catalans
qúe actuem, i desþrés, al setem-
bre,van a Rança a core-cuita a
comprar les seves pomes. No ho

entenc: ens tiren els camrons r
ençara els van a comprarlafrui-
ta! Que no tenim pomes a Llei-
da? Per tot plegat, i enmig del
desàrnim gen eralitzat dels page-
sos, cal buscar propostes i actuar.

El sector fructícola, d'una for-
ma unànime i cadascú pel seu
camí, ha pressionat coordinada-
ment a Brussel'les perquè es
prenguin mesures per alleuge-
rir els mercats i fer remuntar els

feina en aquest sentit, i que a
Catalunya, el projecte del Co-
di de Bones Pràctiques comer-
cials en la cadena alimentària,
que Unió de Pagesos va ende-
gar l'any 2006,s'ha aconseguit
sþar ara. Però tot i l'esforç fet
pel sector, les mesures aconse-
guides no serviran per remun-
tar la difícil situació de forma
immediata. Com sempre, hem

tiques i solucions sempre estan
orientades cap als països nòr-

dics: devem ser europeus de se-
gona categoria o tenir governs
pocs forts.

Enguany tenim una nova
oportunitat dins la reforma de
la política agrària comuna (PAC),
que està a debat. Cal pressionar
perquè s'eskbleixin mesur€s per
a les situacions de crisi dels nos-
tres productes, però també cal-
drà regular d'una forma decidi-
da les normes de competència
per frenar els abusos de la clis-
hibució. No es pot permete ven-
dre per sota els costos de pro-
ducció! ?er això el sector agra-
riha de tenir unmarc normatiu
diferenciat en matèria de,com-
petència, de rnanera que peflne-
ti, enhe altnes coses, pactar preus
minims de venda obligatoris per
part de la prrrducció. Des d'Unió
de Fagesos ja fa dies que treba-
llem ipresentem les nostres pro-
postes de cara a la refornia de la
PAC, i caldrà fer pressió per
aconseguir tirar-les endavant;
haurem de sortir al carrer a llui-
tar pel nostre sector.

Defensem també davant de
Madrid una fiscalitat més justa;

hiha d'haveruna adequació im-
mediata dels mòduls de I'IRPF
que, amb la crisi de preus que
patim actualment, estan del tot
desfusats. Sónmoltes les prcpos-
tes que plantegem per sortir del
forat i que haurem de defensar
arnb força per abrecar aquest sec-
tor tan important i eshatègic Per
a les noshes conüades,pero tam-
bé, de cara al futur, hem de ser
valents. Fotser l'estratègia a se-
guir haurà de ser diferent. ¿Ens
podem plantejar que ningú ven-
gui la fruita per sota els costos
de producció? Les nostres em-
preses i-cooperatives serien se-
rioses i respectarien que ningú
vengués sota costos?Aquesta se-

ria l'única forma de defensar la
dignitat de la pagesia, queveu
com tothomliva restant els cos-
tos alpreu de la seva fruita i qug
quan aniba'el seu torn, desptés
de quedarse cadascula seva part
pel que ha fet, no en queda ni
cþc per al productor. Els page-
sos creiem quevendre a aquests
preus, a més de fer-nos perdre
molts diners, fins i tot ens fa
perdre la dignitat!
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